
 
GLG 可为客户量身定制研究方案，通过精
准匹配项目专家，结合多种定量与定性手
段，立足于行业市场、品牌企业、零售方
与消费者，深入挖掘客户所需洞见。

为什么选择 GLG？
精准专家匹配
GLG 立足于客户需求，甄选的项目专家
不仅具有品牌战略经验，过去任职于麦
肯锡和奥美，也曾是口腔护理领域的执
业医师。

灵活高效的服务
聚焦客户需要解答的关键问题，以定性
与定量手法，迅速执行研究项目，汇集
大量数据，交付出综合性洞察报告。

客户挑战 

某家企业需要评估对口腔护理自有品牌的投资，希望了解自有品牌与代工制造
的行业规模，找到市场领军者，并且了解消费者对现有产品的看法。这家企业
想进行的市场评估包括：市场规模、需求驱动因素、市场结构、按产品类型划
分的增长前景，然后确定潜在的收购目标，判断其作为平台的可行性。同时，
他们也需要倾听零售商的声音，探索其对于领先供应商、关键决策因素、价格
敏感性和服务需求的想法。

GLG 解决方案 

GLG 医疗及大健康行业解决方案团队首先展开了案头研究，查阅二手数据，
以加强背景调查的事实基础，研究材料包括：头部竞争对手的相关新闻和网
站、白皮书和市场报告、行业资讯和报告。根据初步研究结果，筛选并邀请了 

GLG 专家进行了 12 次深度访谈，人员涵盖竞争对手的高管与零售商；另外，
我们也对 4000 名口腔护理产品消费者直接进行了定量调查。

成果 

经过 7 周的紧密筹备，GLG 解决方案团队交付了一份综合报告：通过市场定
位分析，总结了这一领域的市场规模、增长前景、当前的市场领军者以及行业
趋势。通过客户之声研究 (VoC)，分析零售商的需求、营销计划、合同和采购
流程、供应商选择以及电商考量。
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作为全球知识分享平台，GLG 格理集团为需要专业洞见的商业决策者匹配具有一手经验的行业专家，助力他们以更加明确的目标和坚定的信心做出
决策。我们的专业服务团队将与您合作打造量身定制的解决方案，根据您的时间安排助您识别、评估和回答对应的问题。汇聚专业洞见，助力卓越
决策。

了解更多

GLG 定制洞察

客户成功案例

市场定位分析：口腔护理领域的自有品牌与代工制造
通过专家精准匹配，结合定性与定量研究，获取有力洞察
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