
为了解美国建筑业的竞争现状，GLG 开
展了一项市场研究，针对精密仪器领域
的经销商、分销商和高管进行了在线调
研和深度访谈。

为什么选择 GLG？
专家领导的研究
为确保所获见解的质量，GLG 确定了一
位专家团成员来领导研究，该成员是一
家领先的建筑设备提供商的前销售和分
销总监，专门负责精密定位技术产品的
分销工作。

庞大的专家团网络
GLG 拥有庞大的专家团网络，能为在线
调研和深度访谈安排比例适当的行业代
表和专家受访者。

客户挑战 

一家日本建筑设备制造商希望了解美国建筑业市场的销售和分销网络，以及主
要竞争对手的定价策略。其研究重点有二：与 3D 建模软件结合使用，共同助
力改进质量控制的精密仪器；根据建筑规范和安全法规对市场中的其他厂商进
行基准分析。

GLG 解决方案 

GLG 与代表最终客户的管理咨询公司携手，共同确定了一位专家团成员来负
责领导项目团队、设计主要访谈提纲和调研问卷，评审技术文档以及分析所收
集到的原始数据。

此外，GLG 研究团队针对 105 位经销商、分销商和前行业高管开展了一项在
线 B2B 客户调研。为通过更深入的洞察获得更丰富的数据，该团队还开展了
一系列深度访谈，与目前经营精密仪器（与 3D 建模软件配合使用）业务的 

11 位经销商和分销商进行了深入对话。

成果 

从本次市场研究的设计阶段一直到原始数据的最终分析阶段，GLG 专家团成
员能够以多种方式为该客户提供帮助。经过团队八周的努力，该客户收获了所
需的宝贵洞见，得以大刀阔斧地向前迈进。
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作为全球知识分享平台，GLG 格理集团为需要专业洞见的商业决策者匹配具有一手经验的行业专家，助力他们以更加明确的目标和坚定的信心做出
决策。我们的专业服务团队将与您合作打造量身定制的解决方案，根据您的时间安排助您识别、评估和回答对应的问题。汇聚专业洞见，助力卓越
决策。

了解更多

GLG 定量研究

客户成功案例

美国建筑业竞争现状分析
建筑业精密仪器市场研究

GLG 定制洞察 GLG 电话访谈

https://glginc.cn/contact-us/
https://glginc.cn/surveys/
https://glginc.cn/integrated-insights/
https://glginc.cn/expert-calls/

