
GLG 针对 200 位专家展开了客户之声
定制调研，以便更好地了解有机化学
品市场，并支持我们客户的全球市场
拓展工作。 

为什么选择 GLG？
借助 GLG 网络，团队得以对一个特定
客户群体的需求进行全球定制调研，
支持我们的客户针对产品组合扩展做
出决策。

人员配备 
Euromonitor 的前任市场调研专员
担任本深度项目咨询师，他在企业战
略、技术和创新领域拥有深厚的知
识。一位在复合材料行业拥有 30 多年
丰富经验的深度项目专家顾问负责在
行业知识层面辅助咨询师的工作。

项目深度
全球共有来自多个行业的 200 位专家
参加了在线定制调研。 

客户挑战 

我们的客户是日本的一家大型工业集团，他们委托 GLG 对有机材料领域执行
定制调研，以更好地了解全球 B2B 客户的需求。这项调研旨在了解涉及有机
化学品（包括塑料、树脂、复合材料和混合材料）的产品开发趋势，以及它们
在相关终端行业的作用。

GLG 解决方案 

我们的客户需要进行全面分析，评估其在全球范围的产品组合扩展工作的潜在
影响。GLG 启动了 B2B 客户在线调研问卷来了解客户的问题和未得到满足的
需求。来自全球不同行业领域的约 200 名高管参加了这项调研。

仅仅用了不到四周的时间，由 GLG 超 90 万名专家库中筛选出的一支行业专
家团队便完成了这项调研，并将数据汇编成了一份详细的报告。

成果  

最终的高管级别报告长达 90 页，内容非常详细，介绍了 B2B 客户定制调研
结果，概述了有机化学品正在如何融入汽车供应链和其他相关行业中。 
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作为全球知识分享平台，GLG 格理集团为需要专业洞见的商业决策者匹配具有一手经验的行业专家，助力他们以更加明确的目标和坚定的信心做出
决策。我们的专业服务团队将与您合作打造量身定制的解决方案，根据您的时间安排助您识别、评估和回答对应的问题。汇聚专业洞见，助力卓越
决策。

了解更多

GLG 定制调研 GLG 深度项目

客户成功案例

全球有机化学品市场的 
发展趋势

全球客户之声调研，助力客户了解产品组合扩展相关信息

https://glginc.cn/contact-us/
https://glginc.cn/surveys/
https://glginc.cn/strategic-projects/

